Załącznik Nr 2 do Umowy Nr ………..
Nr zamówienia: …………..
Protokół zdawczo-odbiorczy autobusu
Protokół zdawczo-odbiorczy spisany w trakcie dokonywanych w dniu ….……………… r.               w ………………………………..oględzin autobusu będącego przedmiotem sprzedaży przez …………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………….. na rzecz Kupującego Przedsiębiorstwa Komunikacji Samochodowej w Bełchatowie Sp. z o.o. z siedzibą w Niedyszyna 40              97 – 400 Bełchatów za kwotę ……………………… zł netto.
I. Strony:
Sprzedający reprezentowany przez ……………………………………………………………………………….

Kupujący reprezentowany przez ………………………………………………………………….……… zgodnie z przedstawionym pisemnym pełnomocnictwem.
II. Dane przedmiotu sprzedaży:
1. Marka/model: ………………………….
2. pojemność:…………….. ccm
3. nr VIN: …………………………….
4. kolor:…………………………….
5. nr rejestracyjny: …………………………..
6. przebieg (km): ……………………… km
III. Dodatkowe wyposażenie pojazdu (opis): …….………………….………………….………………….………………….………………….………………….………………….………………….………………….………………….………………….………………….………………….………………….………………….………………….………………….………………….………………….………………….………………….
IV. Wykaz dokumentów załączonych do pojazdu (zaznaczyć TAK/NIE):
1. dowód rejestracyjny: TAK/NIE
2. karta pojazdu: TAK/NIE
3. wyciąg ze świadectwa homologacji: TAK/NIE
4. instrukcja obsługi, konserwacji oraz informacji o właściwościach użytkowych: TAK/NIE
5. instrukcja napraw oraz katalog części zamiennych: TAK/NIE
6. zezwolenia i świadectwa dopuszczające zainstalowanie w pojeździe urządzeń           (podzespół, element) do obrotu i użytkowania w Polsce (jeśli takie występują): TAK/NIE
7. inne dokumenty: ……………………………………………………………………………………………… …………..…….…………………………………………………………………………………………………………….. ………………………………………………………………………...……………………………………………………..

V. Aktualny stan techniczny pojazdu (opis):

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

VI. Ujawnione wady lub usterki (opis): ………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

VII. Uwagi/Inne: ………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………


.........................





..........................
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